
K E S T Ä V Ä N  T U L E V A I S U U D E N  T E K I J Ä

Huippumyyjä ei ainoastaan myy – hän ymmärtää, mistä tulos syntyy 
ja miten siihen vaikutetaan jokaisessa asiakaskohtaamisessa. 

Tämä koulutus antaa myyjille 
•	 konkreettiset työkalut oman myyntityön kehittämiseen 
•	 valmiudet selkeään, tavoitteelliseen ja vaikuttavaan viestintään
•	 keinoja myynnin kannattavuuden parantamiseen käytännössä.

Koulutuksessa yhdistyvät myynnin kannattavuusosaaminen 
ja viestintätaidot, tavoitteellinen myyntityö sekä tekoälyn 
hyödyntäminen työssä. 

Tule yhdessä kollegan kanssa
Kun myyjä osallistuu koulutukseen kollegan kanssa, opitut asiat 
muuttuvat nopeammin käytännön teoiksi ja näkyvät tehokkaammin 
myynnin tuloksissa.

Koulutus toteutetaan Teamsillä.

Tutustu ja hae, www.sakky.fi/huippumyyja

Lisätietoa antaa 

Petri Lehtoranta
puh. 044 785 8613 
petri.lehtoranta@sakky.fi	  
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