Huippumyyija ei ainoastaan myy - han ymmartaa, mista tulos syntyy
ja miten siihen vaikutetaan jokaisessa asiakaskohtaamisessa.

Tama koulutus antaa myyjille

+ konkreettiset tydkalut oman myyntitydn kehittamiseen

« valmiudet selkeaan, tavoitteelliseen ja vaikuttavaan viestintaan
+ keinoja myynnin kannattavuuden parantamiseen kaytannéssa.

Koulutuksessa yhdistyvat myynnin kannattavuusosaaminen
ja viestintataidot, tavoitteellinen myyntityo seka tekoalyn
hyédyntédminen ty6ssa.

Tule yhdessa kollegan kanssa

Kun myyja osallistuu koulutukseen kollegan kanssa, opitut asiat
muuttuvat nopeammin kaytannon teoiksi ja nakyvat tehokkaammin
myynnin tuloksissa.

Koulutus toteutetaan Teamsilla.

Tutustu ja hae, www.sakky.fi/huippumyyja

Lisatietoa antaa

Petri Lehtoranta
puh. 044 785 8613
petri.lehtoranta@sakky.fi
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